TURKIYE TAVUKCULUGUNUN IHRACAT BAKIMINDAN
DEGERLENDIRILMESI

Mesut TURKOGLU', Musa SARICA?, Sedat AKTAN?®

OZET

Dlnya genelinde oldugu gibi tavuk eti ve yumurta Uretimi artan nifusun hayvansal kaynakli protein
ihtiyacinin karsilanmasinda bir takim sektérel avantajlara sahiptir. Tlrkiye tavukgulugu bir takim
sorunlar yagamakla birlikte, kalite agisindan Ust dlzeyde sayilabilecek bir strdirilebilirligi
yakalamistir. Uretim, tiketim ve pazarlama agisindan karsilasilan problemler sektériin kimi zaman
sikintiya diismesine de neden olmaktadir. i¢ (retim ve tlketim yaninda, 1980 sonrasi ihracata
dayali bir buylme stratejisini benimseyen Tirkiye, ¢ogu yakin komsusu olan Ulkelere dalgali bir
seyir de izlese ihracat yapmaktadir. Bu bildiride Turkiye tavukgulugunun 2000 sonrasi siregte
ihracat agisindan geldigi nokta, ihracatta yasanan sorunlar ve yakin gelecekteki hedefleri ve hedef
pazarlar agisindan avantaj ve dezavantajlari incelenmeye galisiimistir.

Anahtar Kelimeler: Tavukguluk, et, yumurta, ihracat

1. GIRIS

Avrupa nifusu diginda diinyada genel olarak niifus artmakta ve buna paralel olarak da strekli
ve artan bir ek gida gereksinimi s6z konusudur. Tavukculuk sektériinde gerek pilig eti ve gerekse
yumurta Uretiminde kaliteli hibrit materyal kullanimi, kanatli hayvan tirlerinin genel olarak hizl
blylyen, generasyonlar arasi slresi kisa olan, Greme giicu ylUksek hayvanlar olmalar dengeli ve
kaliteli beslenme ihtiyaglarinin daha ucuza karsilanmasinda avantaj saglamistir.

Kendi hayvansal protein ihtiyacimizin kargilanmasi yaninda, emek yogun bir sektér olmasi
nedeniyle ayni zamanda bir istihdam firsati da dogmaktadir. Zira kanatl sektériinde (Uretici,
sektorle ilintili esnaf, yem, ilag, ekipman sanayisi, nakliye ve parlama dahil) 500 bin kisinin istihdam
edildigi hesaplanmakta, ortalama doért kisilik ¢ekirdek aile yapisi disinildigiinde, bu sektérden
yaklasik 2 milyon kisinin gegimini sagladigi diisinilmektedir.

Sektorlin yillik cirosu 3 milyar $ civarindadir. Bu yonlyle de ciddi bir ekonomik tablo ortaya
¢ikmaktadir. Yurt igi Uretim ve tlketimi disinda (zerinde durulmasi gereken bir diger nokta da
ihracat ayagidir. Gergekten de asagida daha detayli (zerinde durulacag Gzere, sektériin ihracat
acisindan karsi karsiya kaldigi problemlere ragmen dalgalanmalarin minimize edildigi ve
sUrdarllebilirligin saglandidi bir ihracat ayaginin olugsmasi gerek sektér ve gerekse llke ekonomisi
acisindan yerinde olacaktir.

2. URETIM VE iHRACAT
2.1. Tavuk Eti Uretim ve ihracati

Cizelge 1’de gorildugu Uzere kanatl eti Uretimimiz yillar itibariyla genel olarak bir artis
egilimindedir. Kanatli eti Gretiminde dinyanin en biyik 14. tlkesi durumundayiz. Yine kanatl eti
dretimi agisindan AB-25 ulkeleri arasinda ise 4. sirada bulunmaktayiz.
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Cizelge 1. Yillar itibariyla kanath eti tiretim ve tiketimi

T L Kéy ve Yum. Toplam Kisi

VILLAR | Ureiimi | Oretimi (t*l*) .-T};‘V“k'a” . K‘f‘-”gt." Bi | Nofus: B.?‘;r.‘a
(ton) (ton) Diger Kanath Eti Uretimi (1000) | Tuketim

(ton) (ton) (kg/yil)
2000 662.096 23.265 67.021 752.382 67.804 11,07
2001 592.567 38.991 41.813 673.371 68.896 9,59
2002 620.581 24.582 60.043 705.206 69.977 9,98
2003 768.012 34.078 51.255 853.345 71.041 11,88
2004 940.889 46.248 58.295 1.045.432 72.106 14,50
2005 957.416 53.530 52.850 1.063.795 73.200 14,13
2006 945.779 45.750 40.240 1.031.779 73.423 13,81
2007 1.012.000 33.000 55.000 1.100.000 70.586 15,23
2008 1.170.000 35.000 57.000 1.262.000 71.517 16,94

Kaynak: Besd-Bir (*TUIK)

Cizelge 1’de de gorlldigu Gzere 2004-2006 yillarinda genel olarak 900 bin tonlar seviyesinde
bir Gretim sinirn olusmustur. Bu durgunlugun baslica nedeni yasanan lkemizde yasanan kus gribi
vakalari ve hormon iddialaridir. Kus gribi vakalarinin gérildugu yillarda dretimimizde ¢ok biyuk bir
gerileme olmamistir. Tiketim degerlerimiz de 2000 yilina oranla yaklasik % 50’lik bir artis olmasina
ragmen, gelismis Ulkeler bir yana Suudi Arabistan gibi Oretimini kendisinin yapmadidi ve bizim
pazar olarak gindeme getirdigimiz bir dlkenin yaklasik 1/3’i oldugu g6z éniinde bulunduruldugunda
disUk olarak kabul edilmelidir.

Turkiye kanath eti sektérinin son yillarda gergeklestirdigi ihracat degerleri Cizelge 2'de

verilmistir.
Cizelge 2. Kanatl eti sektoriince gerceklestirilen ihracat degerleri
Toplam
YILLAR Pili¢ Eti Hindi Eti Tavuk Ayagi Kanath Deger
(ton) (ton) (ton) ~ Eti-Sak. (Fob 1000 $)
Ihracati (ton)
2000 1.817 38 8.672 10.527 5.932
2001 12.342 285 11.790 24.417 14.394
2002 6.252 695 12.695 19.642 12.026
2003 8.547 805 15.818 25.170 16.480
2004 11.096 615 17.339 29.050 19.756
2005 27.278 1.929 15.767 44.974 34.647
2006 20.411 428 18.971 39.810 28.187
2007 24.775 808 26.175 51.758 44.412
2008 47.895 1.297 30.660 79.852 87.269
2009* 60.326 743 24.247 85.318 109.205

*Ocak-Eylul aylarina ait veriler; Kaynak: Besd-Bir

Cizelgenin gereksiz yere blylimemesi agisindan detayli olarak verilmedigi bilgilere gére tavuk
etini 2008 yilinda 29, 2009 yilinda ise 33 Ulkeye; tavuk ayagini 2008 ve 2009 yillarinda 4 (lkeye;
hindi etini ise 2008 yilinda 13, 2009 yilinda ise 11 Ulkeye ihra¢ etmis durumdayiz. Elbette
ihracatimizin blyik kismini Irak (6zellikle Kuzey Irak), Azerbaycan, Tacikistan, TUrkmenistan gibi




Turk cumhuriyetlerine yapmaktayiz. Asagida detayli olarak inceleneceg@i Uzere Rusya, Suudi
Arabistan, BAE, AB (ilkeleri gibi pazarlarda ise asilmasi gerekli bazi sorunlar bulunmaktadir. Tavuk
ayag! ihracatimiz ise Vietnam, Cin Halk Cumhuriyeti, Hong Kong, Singapur ve Tayland tlkelerine
gerceklesmektedir. Bununla birlikte hali hazirda ihracat yaptigimiz Ulkelerle ilgili sorunlar da
asagida incelenecektir.

2.2. Yumurta Uretim ve ihracati

Turkiye’de 2000 yilindan bu yana sofralik yumurta Gretim degerleri ve yumurta ihracatina
iliskin deg@erler sirasiyla Cizelge 3 ve Cizelge 4’te verilmistir.

Cizelge 3. Sofralik yumurta tretim ve tiiketim miktarlari

YILLAR Y‘(J,\r/‘l}:;réi %ﬂy' Niifus Tiketim (adetkisi)
2000 7.045 67.804 106
2001 8.194 68.896 116
2002 7.809 69.977 112
2003 9.192 71.041 130
2004 7819 72106 109
2005 8.397 73.200 115
2006 8.401 73.423 114
2007 10.515 70.587 149
2008 11.258 71517 157

Kaynak: Besd-Bir, Yum-Bir

Cizelge 4. Turkiye’nin yumurta ihracati

YILLAR Miktar (kg) Deger (FOB, USD) Fiyat (FOB, USD/kg)
2000 3.839.420 3.642.310 0,949
2001 19.582.887 18.818.630 0,960
2002 2.091.545 3.887.553 1,858
2003 8.005.033 10.902.436 1,361
2004 10.757.952 13.915.863 1,293
2005 10.861.840 18.630.748 1,715
2006 12.174.946 18.927.905 1,554
2007 49.097.857 68.115.508 1,387
2008 82.704.188 119.946.213 1,450

Kaynak: Ege Ihracatgilar Birligi

Kanath eti sektériinde oldugu gibi Cizelge 3'te gorlldigu tzere, 2004-2006 yillari arasinda
dretim ve kisi basina yillik tiiketim degerleri agisindan bir gerileme gdérilmustir. Bununla birlikte
2007 yilindan itibaren Gretim ve tiketim degerlerinde tekrar bir ylkselme yasanmistir. Turkiye'nin
yumurta ihracati 1980 yilindan itibaren baslamis ve ihracatimizda genellikle Orta Dogu Ulkeleri bagsi
cekmistir. Cizelge 5'te detayl olarak gérildigi Uzere Turkiye'nin sofralik yumurta ihracati Irak
basta olmak izere daha ¢ok Orta Dogu Ulkeleri ile komsu Ulkelere yapiimaktadir.



Cizelge 5. Tiirkiye’nin tlilkeler bazinda yumurta ihracati (2008)

ihrag Urtind Ulke Miktar (kg) Tutar ($)
Azerbaycan-Nahgivan 668.903 2.345.695
Gdrcistan 177.340 774.316
Damizlik Irak 1.193.236 4.384.332
Kulugkalik
Tavuk Yumurtas: | KKTC 54.712 312.064
Suriye 317.262 965.849
Suudi Arabistan 864.800 3.110.220
Azerbaycan-Nahgivan 253.720 765.320
Diger Irak 4.095.628 6.022.850
Kulugkalik KKTC 16.386 73.872
Tavuk Yumurtasi | Gzpekistan 47.712 183.846
Suudi Arabistan 516.850 1.869.671
Angola 21.480 33.920
Azerbaycan-Nahg¢ivan 672.824 1.013.443
Bursa Serbest Bolge 0 0
Ege Serbest Bélge 187.085 309.368
Sofralik Irak 64.758.996 85.562.656
Yumurta israil 256.552 395.406
Katar 21.625 28.000
KKTC 558.447 980.016
Mersin Serbest Bolge 1.019.363 2.270.916
Suriye 6.998.768 8.540.533
Diger Kimes
Hayvanlari Azerbaycan-Nahg¢ivan 2.500 3.930
Yumurtasi
TOPLAM 82.704.188 119.946.213

Kaynak: Ege Ihracatgilar Birligi
3. IHRACATTA KARSILASILAN SORUNLAR VE HEDEFLER

ihracat konusunda konusulabilecek gok sey olmakla birlikte, éncelikli olarak bizim agimizdan
her Ulkenin kendine has pazar problemleri oldugunun farkinda olmamiz ve siyaset mekanizmasinin
dis iliskiler ayaginda oldugu gibi tarimsal dis ticaretin denklemlerinin de bir yénlyle siyasi
argimanlar igerdigini kabul etmemiz gerekiyor. Bu noktada sektdrin karsilasilacak sorunlar
agisindan, rasyonel ¢ozim yollari kadar 6énemli olan bir bagka husus ta “moral” motivasyondur.
Ornegin Kuzey Irak’ta sadece belli firmalar alim yapabilmektedir. Rusya’ya ihracatimiz 1998'de
salamura deriye uyguladigimiz kota sonrasinda, “Sap Hastali§i” bahane edilerek durmustur.
Rusya’da ¢ocuk gidalarinda donmus rin kullaniminin yasaklanmis olmasi, degerlendirmemiz
gereken bir diger noktadir. Mevcut pazarlar yaninda kanatli sektérl igin hedef Ulke olan ve ithalat
yasadl uygulayan Rusya Federasyonu, Makedonya, Gurcistan, Tirkmenistan, Birlesik Arap
Emirlikleri, AB Ulkeleri ile kapilarin bir an énce agilmasi konusunda yogun bulrokratik galismalarin
yapilmasi gerekmektedir.

Kus gribi ile birlikte ihracat yaptigimiz tim Ulkeler dogal bir refleks olarak mal alimini
durdurmuslardir. Sektérle ilgisi olmayan bélgelerde bile bu tir bir vaka oldugunda ciddi sikintilar
yasanmaktadir. Gergekten de OIE Uyesi Ulkeler pek ¢ok salgin hastalik igin belirli bir cografi bélge




icinde hastaliktan ari alt popllasyonlar olusturarak dis ticaretlerinde sureklilik saglamaya
galismaktadirlar. Bu uygulama yani “Boélgelendirme” (zoning) kontroli zor bir yéntemdir. Son
yillarda bunun yerine gegecek “Bélimlendirme” (compartmentalisation) uygulamasi tartisiimaktadir.
Bélumlendirmede sinirlart ¢ok genis olan cografi bir bdlge yerine, sinirlar ilgili kurumlarca
belirlenecek daha dar kapsamli bélumler (compartment) s6z konusu olup, biyoglvenlik agisindan
tek bir manejman sistemi altindaki alt popilasyonlar olusturulmaktadir. ilgili kurumlarin
koordinasyonu disinda, kapsam dahilindeki laboratuarlarin da akredite olmasi gerekmektedir.
Turkiye bu konudaki mevzuati AB'den 0Once uygulamaya sokmustur. “Hastaliktan Arilikte
Bolimlendirme Yoénetmeligi” 28.03.2009 tarihinde Resmi Gazetede yayinlanarak yUrlrllige
girmistir. Uzun slredir kanatl sektériinde hicbir ticari isletmede salgin hastalik gérilmemekle
birlikte, ihracat yaptigimiz ulkelerin yasaklamalarina karsi bir sekilde ihracatin devam ettirilebilmesi
icin OIE tarafindan belirlenen kurallar ¢ergevesinde “Bélimlendirme” mevzuatinin koordinasyonun
muhatabi kurumlarca uygulanmasi gerekmektedir (Canoler 2007, Anonim 2007). Keza kanatlh eti
veya yumurtanin guavenilir sekilde Uretimi ve pazarlanmasi agisindan (bir kismi tamamlanan)
Salmonella tarama programi, katki kalinti izleme programi, kus gribi, New Castle hastaligi gibi
problemlerin tamamen ¢ézllmesi ve denetlemeler esnasinda sikinti yagsanmamasi gerekmektedir.

inracatimizdaki bir diger sorun da maliyetlerin yiksekligidir. Maliyet yiksekliginin unsurlarini
yem hammaddeleri, enerji, yetistiricilere 6denen (cretler olarak siralayabiliriz. Elbette tim
hayvancilik faaliyetlerinde oldugu gibi maliyetin en 6nemli unsuru olan yem hammaddeleri fiyatlar
ayri bir dnem arz etmektedir. Dahilde isleme izin Belgesi (DiiB) kapsaminda destekler verilmis olsa
bile, uygulamada bir takim sorunlar yagsanabilmektedir. Soya ve misir gibi driinler DiiB kapsaminda
alinsa bile nakliye bedeli yiksek olmaktadir. Gegen yillar icinde zaman zaman bazi destekler ¢iksa
bile desteklerin slrekli olmamasi, stirekli ve dlzenli bir ihracat pazari olusturabilmek igin anlamli
olmamaktadir. Bir sonraki yilin ihracat baglantilari, iginde bulunulan yilda yapildigindan gelecege
donik desteklerdeki belirsizlik siireci sekteye ugratabilmektedir. Yine gegtigimiz yillarda yasanan
Orneklerine bakildiginda, kimi zaman desteklerin yilin ilk ayinda degil, Haziran ayina kadar
sarkabilen bir zaman diliminde ilan edildigi gérulmektedir.

Dis Ticaret Mistesarligi ihracat Genel Mudirliigiinden alinan DIiB, devletin imalatgiya ve
ihracatgiya sundugu ihracat desteklerinden biridir. ithal edilen hammaddelerde Gumriik Vergisi (%
5), Kaynak Kullanimini Destekleme Fonu (KKDF, %3) ve KDV (%18), yerli hammaddelerde ise
KDV orani kadar vergi istisnalarindan muafiyet saglamaktadir. Soya dretimimiz olmadigindan bu
hammaddede zaten disa bagimliyiz. Misirda ise i¢ ve dig pazar arasindaki fiyat farki nedeniyle
DiiB kapsaminda daha gok bu Urlnler (izerinden yararlanma yoluna gidilmektedir. Etlik pili
sektdriinde ton bagina 26 $, yumurta sektoriinde ise 1000 yumurta basina 15 $ destek alinmakla
birlikte, bu destek nakdi olarak kullanilamamakta, ayni olarak Merkez Bankasinda agilan bir
hesapta sosyal glvenlik primi, elektrik vb. kamu alacaklarinin karsiligi olarak degerlendiriimektedir.
Kisacasl amag bu yolla Uretim maliyetlerinin azaltilmasidir. Daha énce un sektériinlin kullandigi bu
destekte yasanan suiistimaller nedeniyle, kanatl sektérii temsilcileri DIiB yararlanma siirecinde
(tavuk ayag ihracatinin belli bir dénemden sonra bu kaynaktan yararlanamama gibi) bir takim
sikintilar yasandigini da belirtmektedirler. Bu arada su noktay da vurgulamak gerekir: ABD pili¢ eti
ihracatina 600 $/ton, AB ise 300 €/ton (krize bagh olarak Kasim 2008’e kadar 550 €/ton olarak
uygulanmistir) destek uygulamaktadir. Uretici ve ihracatginin bu 6lgllerde desteklendigi Ulkelerle
rekabet ortaminda, degil ihracati gelistirmek, kanatli eti dis ticaretinin 1/3'Giniin déndigi Orta Dogu
ve Rusya Federasyonu pazarlarinin tam ortasindaki bir konumdan yararlanabilmek bile mimkin
degildir.

Sektorin ihracat konusunda birlikteliginin olmamasi da bir diger sorundur. Ulkemiz 1980
sonrasinda ihracata dayall bir gelisme stratejisi benimsemistir. Diger yandan DTO anlasmasina
taraf olmamiz, AB ile Gumrik Birligi sirecine girilmesi sonucunda rekabet daha da artmis,
Turkiye’'de faaliyet gdsteren ve dis ticaret ile kredilerdeki paylari son derece diisiik olan KOBI'lerin
finansman, Uretim pazarlama, altyapi, teknoloji, personel vb. sorunlari daha da artmigtir. Bu amagla
1996 yilinda ayni Uretim alaninda faaliyet gdsteren firmalarin ¢ok ortakli dis ticaret sirketleri halinde
Orgltlenerek ihracata yoénlendiriimesi amaciyla "Sektérel Dis Ticaret Sirketi (SDS)” modeli
gelistiriimistir. Bu modelin faydalarini su sekilde siralayabiliriz:



) Ihracat giderlerinin paylagiimasi ile daha az finans ve kaynak tahsis edilmesini saglamak,
b) BuiylUk miktarda olan siparislerin sirket araciligi ile daha ucuz ve kolaylikla karsilanabilmesi
imkanini yaratmak,

c) Mevcut pazarin devamliligini saglamak,

d) Aktif pazarlama faaliyetleri ile yurtdisi temsilcilikleri ve olusturulan misteri portféyl
sayesinde yeni pazarlar bulunmasina ¢alismak ve dis pazar egilimlerini takip etmek,

e) Nakliye, gimrikleme ve mal teslimini daha hizl ve etkin gergeklestirmek,

f) Kaliteli ve gevreye duyarl standart tretime yénelmeyi tesvik etmek,

g) Ortak bir irin markasi yaratiimasina g¢alismak,

h) ihracatgi firmalar arasindaki fiyat rekabetini dnlemek,

i) Sermaye birikiminin olusmasini ve kullaniimasini saglamak (Anonim 2009)

Sektorel Dig Ticaret Sirketi uygulamasi yararlanilabilir bir ydntem olmakla birlikte, ilgili mevzuat
geregi 6zellikle pili¢ eti sektorl limitlerin Gzerinde biyik isletmeler olduklarindan bu kapsamda bir
yararlanma s6z konusu olamamaktadir. Sektér temsilcilerinin devletten ihracatin desteklenmesine
yOnelik olarak bes yil slreyle kademeli olarak sifilanmak kaydiyla ve ihracatin bir diizene
oturtulmasi igin istenen destegin yaninda, bu konuda belki de mevzuat degisiklikleri yaparak veya
ayni mantikla ihracat rayina oturana kadar istisna hikiimler koymak yararli olabilecektir.

Yukarida belirtildigi Gzere, diinyada en fazla pilig eti Ureten Ulkeler arasinda 14. sirada
bulunmaktayiz (Anonim 2007). Konumumuz iyi olarak degerlendirilebilirse de, diinyada ciddi
sayilabilecek boyuttaki pili¢ eti ticareti igerisinde benzer bir konumda oldugumuzu sdyleyemeyiz.
En blyik ithalatgi Ulkeler olan Rusya, Japonya, Avrupa Birligi, Suudi Arabistan gibi Ulkelerden
¢ogu icin sahip olmamiz gereken ticaret yapma avantajlarina ragmen, bu durumdan cesitli
nedenlerle yararlanamamaktayiz. ihracatimiza baktigimizda 15-45 bin ton arasinda bir seyir
izlemektedir. Bu rakamlara tavuk ayag! da dahildir. Ayak hari¢ rakam igerisinde de MDM kiyma,
kanat ucu gibi Urlnler bilyik yek(n olusturmaktadir. Esas ihracat kalemi olarak bakilabilecek
rakamlarin, mevcut degerlerin % 15-20’sini olusturdugu tahmin edilmektedir. Bir diger ifadeyle 40-
45 bin tonlar seviyesindeki ihracat degerleri ciddi rakamlar gibi gérinmekle birlikte, beyaz et
sektorline sanildigr kadar bir katki saglamamaktadir. Bununla birlikte gesitli faktérlerin etkisiyle
Ozellikle son bir yillik stiregte (2008 yilinin son ¢ ayindan itibaren) ihracat agisindan bir ivme
yakalandigi sdylenebilir.

Isil islem gérmis kanatli etlerinin, kus gribi ve diger hastaliklar riski bulunmadigindan ithalat
yasag! yoktur. Bizim AB Ulkelerine 1sil islem gdérmis kanatl Grinlerini ihra¢ edebilmemiz igin konu
hakkinda SANCO nezdinde girisimde bulunulmus, istenen garantiler konusunda Devlet tarafindan
gereken taahhatlerde bulunulmustur. SANCO’nun da onay prosedirind tamamlayip Turkiye'yi 1sil
islem gérmUs Urlnler ithal edilebilecek 3. llkeler listesine dahil etmesi gerekmektedir. AB Ulkeleri
ile yasanan bir baska sorun da sudur: Topluluk Uyesi olmayan fakat Avrupa cografyasinda yer alan
Ulkelere dahi (Makedonya, Bosna Hersek gibi) soklu kanath eti transit gegisine dahi izin
veriimemektedir. Konu hakkinda ilgili Bakanlklarin AB nezdinde girisimde bulunulmasi
gerekmektedir (Girit, 2008).

Bilindigi Uzere dinyanin en biyuk pilic eti ihracatgisi olan Brezilya ve Amerika, ihracat
acisindan gesitli avantajlara sahip oldugumuz Irak (6zellikle Kuzey Irak), Rusya ve Suudi Arabistan
gibi Ulkelere ihracat yapmaktadir. Bu Ulkelerin ihracat yapma agisindan disik maliyet, yem ham
maddelerinin ucuz olmasi, diisik maliyetli enerji gibi avantajlan iyi kullandigini, bizim ise pazar
yakinhgi, kicUk partiler halindeki siparisleri bile istenilen zamanda, istenilen paketleme sekliyle ve
kaliteli olarak sevk etme gibi avantajlan yeterince kullanamadigimizi sdyleyebiliriz. Gergekten
gectigimiz yihn son U¢ ayinda Ozellikle Kuzey Irak’a ihracatimizda meydana gelen artis,
Brezilya’dan gelmesi gerekli gemilerin yani siparigin gecikmesinden kaynaklanmistir. Gemilerle
arinOn pazara ulagsmasi 1-1.5 ay gibi bir siireci kapsadigindan, Grinler dondurulmus olarak teslim
edilmektedir. Bdylesi bir durumda taze ve Kkaliteli Grlnlerin farkina variimasi, Kuzey Irak 6zelinde bir
avantaj saglamistir. Kuzey Irak’a gemilerle Uriiniin gelmesi demek her sipariste 5-10 bin tonluk bir
teslimat anlamina gelmektedir. Oysa biz istenilen zamanda ¢ok daha kigik partiler halindeki
siparigleri nokta teslim olarak temin edebiliriz. Ustelik yaptigimiz ihracat, Brezilya’ninkine oranla
500 $/ton daha pahalidir. Bununla birlikte (zararina olmamakla birlikte) i¢ pazardan daha disik



fiyatlarla ihracat da yapilabilmis olmaktadir. Kuzey Irak’la gelisen bu dis ticaretin 6nemi gelecekte
de gecikecek bir geminin akibetine baglanmayacak kadar énemlidir. Ayni sekilde sirekli ve diizenli
bir ihracat yapisinin olusmasi i¢ tlketimin artirimasinda ve dretimin dizenli olarak
surdurdlebilirliginin saglanmasinda da énemlidir. Zira Uretim fazlasi oldugunda, sektor ilk refleks
olarak Uretimi azaltmakta ve bununla baglantili olarak ta i¢ tiketim azalmaktadir. Strekli bir ihracat
pazari olusturulabilirse, i¢ tiketimde herhangi bir tikanma yasandidinda, talep fazlasini dig
pazarlara sevk ederek Uretimi dalgalanmalara mahal birakmaksizin slrdirmek de mimkin
olacaktir. Bu durum i¢ pazarda fiyat istikrarinin yakalanmasi agisindan da etkili olacaktir. Pili¢ eti
piyasasi yumurtada oldugu gibi inelastik bir yapiya sahip oldugundan, Uretimin diismesi durumunda
fiyatlar asir ylkselmekte, Uretimin artmasi durumunda ise ayni sekilde fiyatlar asiri diismektedir.
ihracatin sirekliligi ve istikrari da, 6zellikle talep artigina verilebilecek arz refleksi agisindan
6nemlidir. Beklenti veya bir baska ifade ile projeksiyon disi bir talep fazlaliginda sektériin bunu
karsilayabilme refleksi her kosul altinda mimkin degildir. En iyimser tahminle PS sipariginin
Turkiye’'ye girisi aninda mimkiin olsa bile, damizliklarin verime girmesi, kulugka ve Uretimin
gergeklesmesi icin 9 aylik bir siirece ihtiya¢c duyulmaktadir. Daha reel olan tabloya gére, damizlik
sipariglerinin 2.5 yil kadar dncesinden verildiginin hatirlatmak gerekir.

ihracatin blyimesi, pilic eti ve yumurta sektdr(i agisindan daha fazla istihdam imkani
saglamasi, yerinde istihdamin kentsel géglin azaltilmasi gibi dolayl katkilar da saglayacaktir.
Uretimin artinimasi, yeni istihdam alanlari olusturmak gibi projeksiyonlarin son yillarda ekonomik
ve siyasal sorunlarin ¢dzimine katki saglamasi agisindan hilkimetlerin éncelikleri arasinda da yer
almasi, (simbiyotik bir yaklasimla) bu alanda sektdrel problemlere devletin de destegini zorunlu
kilmaktadir. Sektdér temsilcilerinin belirttigi gibi, kanatli sektérinin yatinmlarini devlet destegi
beklemeksizin yapiyor olmalari, en azindan Uretim maliyetlerini disiriici destekler saglanmasi ve
ihracat destekleri gibi konularda devletten destek ve beklentileri mazur ve mantikli kilmaktadir.

Sonug olarak, ihracat yapma agisindan sahip oldugumuz avantajlari ¢ok iyi kullanamadigimiz
soylenebilir. Elbette bir taraftan sekiérin lretim agsamasinda manejman faktérleri ile besleme
alanlarinda verimliligi artirici énlemler almasi da dnemlidir. Ozellikle 2004-2006 yillar arasinda
yasanan ve o gunkil kosullarda blyuk 6lglide kontrol digi nedenlerle ortaya gikan olumsuz tablonun
giderilmesi dnemlidir. ihracat hedeflerinin saglikli ve rasyonel sekilde biyitilmesi yaninda, daha
da 6nemilisi siireklilik ve istikrarin saglanmasi agisindan tlim dinamikler kullaniimalidir. isin sektérel
anlamda ¢6zim bekleyen yanlari oldugu gibi, dis siyasa ve birokratik girisim gerektiren ve en az
digerleri kadar 6nemli olan bir baska boyutu daha oldugu unutulmamalidir.
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